
AUFGABEN
•	� Du gewinnst aktiv neue Kunden und betreust bestehende Partner 

nachhaltig und strategisch

•	� Du präsentierst unsere Produkte und Dienstleistungen über­
zeugend – digital wie vor Ort

•	� Du entwickelst individuelle Vertriebsstrategien und setzt diese 
eigenverantwortlich um

•	� Du erkennst Marktchancen, Trends und Wettbewerbspotenziale 
frühzeitig

•	� Du repräsentierst unser Unternehmen auf Messen und Veran­
staltungen

•	� Du erstellst passgenaue Angebote und begleitest Projekte bis 
zum Abschluss

•	� Du dokumentierst deine Aktivitäten professionell im CRM und  
reportest deine Ergebnisse

WIR BIETEN
•	� Eine abwechslungsreiche Tätigkeit mit viel Gestaltungsspielraum 

und echter Eigenverantwortung

•	� Individuelle Fort- und Weiterbildungsmöglichkeiten für deine fach­
liche und persönliche Entwicklung

•	� Eine attraktive, leistungsorientierte Vergütung inklusive Sonder­
leistungen wie Urlaubs- und Weihnachtsgeld, betrieblicher 
Altersvorsorge und vermögenswirksamen Leistungen

•	� Ein motiviertes Team, kurze Entscheidungswege und ein wert­
schätzendes Miteinander

•	� Die Sicherheit und Kultur eines familiengeführten Unternehmens 
mit langfristiger Perspektive

BEWERBUNG
Wenn Sie Interesse an dieser spannenden Herausforderung haben 
und Teil unseres erfolgreichen Teams werden möchten, freuen wir 
uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung. 

Bitte senden Sie Ihre vollständigen Unterlagen (Anschreiben, 
Lebenslauf, Zeugnisse) unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung  
und des frühestmöglichen Eintrittstermins an:

THM recycling solutions GmbH
z. Hd. Frau Yvonne Ehehalt-Hüber
Sulzfelderstraße 38   ·  75031 Eppingen-Mühlbach
T +49 7262 92 43-0  ·  info@thm-rs.de

MEHR INFOS UNTER THM-RS.DE

VORAUSSETZUNGEN
•	� Eine abgeschlossene kaufmännische oder technische Ausbildung 

– idealerweise mit Schwerpunkt Vertrieb

•	 Mehrjährige Erfahrung im Außendienst

•	� Ausgeprägte Kommunikationsstärke und Verhandlungsgeschick

•	� Eine selbstständige, strukturierte und zielorientierte Arbeitsweise

•	� Unternehmerisches Denken, Eigeninitiative und Durchsetzungs­
vermögen

•	 Reisebereitschaft sowie Führerschein Klasse B

•	 �Sicherer Umgang mit MS Office und idealerweise Erfahrung mit 
CRM-Systemen

Die THM recycling solutions GmbH ist ein familiengeführtes, mittelständiges Unternehmen mit mehr als 30 Jahren 
Know-how im Recycling-Maschinenbau. Wir beliefern unsere Kunden mit praxisbewährten Recyclingmaschinen.  
Als Familienunternehmen wissen wir um den Wert des Zusammenhalts. Wir setzen auf ein verlässliches Miteinander, 
auf effiziente Prozesse und nachhaltige Kreisläufe.

VERTRIEBSMITARBEITER AUSSENDIENST (M/W/D)

WIR SUCHEN VERSTÄRKUNG – WERDE TEIL UNSERES TEAMS!


